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О проблемах и перспективах развития отдела коммерциализации и сопровождения проектов
На международном Форуме «Коммерциализация технологий – инструмент интеграции науки и бизнеса» с участием министра образования и науки Республики Казахстан Аймагамбетова А.К., были озвучены следующие проблемы:

· по итогам рейтинга глобальной конкурентоспособности, опубликованного Всемирным экономическим форумом, Казахстан занял 72 место среди 142 стран мира, Из оцениваемых компонентов индекса самое низкое место (114) занимают показатели «Сложность бизнеса» и «Инновации».
· Система коммерциализации в Казахстане находится на самой ранней стадии развития. Существует небольшое количество технопарков, отделов коммерциализации, офисов трансфера технологий, инкубаторы при некоторых вузах, но число качественных проектов ограниченно на данный момент. 

· В этой связи в качестве мер государственной поддержки и стимулирования коммерциализации результатов научных исследований и инноваций в Казахстане предусмотрено создание трех видов структур: национальный центр коммерциализации, региональные центры поддержки коммерциализации и офисы коммерциализации при исследовательских организациях, вузах. В настоящее время налаживаются механизмы связи и сотрудничества между этими структурами. 

· Вузам, в свою очередь рекомендовали на этой стадии развития коммерциализации увеличение количества стартап-проектов, которое со временем перерастет в качество и массовое обучение предпринимательству ППС и студентов;
2 года назад и в КГУ им. А.Байтурсынова и в КГПУ им. У. Султангазина были открыты Офисы трансферта и коммерциализации технологий, которые проводили определенную работу по развитию предпринимательства в вузах, организовывали обучающие семинары для студентов и преподавателей, оказывали консультационные услуги и помощь в подготовке и представлении проектов ППС и обучающихся на различных конкурсах, Startup- Weekend и в коммерциализации проектов. После объединения КГУ и КГПУ данные отделы были переименованы в Отдел коммерциализации и сопровождения проектов, который работает в составе 3х штатных единиц: руководитель и 2 главных специалиста. Отдел является структурным подразделением Регионального «Smart-центра» КРУ имени А.Байтурсынова и подчиняется руководителю Smart-центра. Отдел коммерциализации и сопровождения проектов имеет в своей структуре Бизнес-Инкубатор и Коворкинг центр. 

Основными целями деятельности Отдела является коммерциализация результатов научной и (или) научно-технической деятельности, сопровождение стартап-проектов ППС и обучающихся. 

Для выполнения возложенных целей и задач Отделом коммерциализации и сопровождения проектов в 1 семестре 2020-2021 учебного года была проведена следующая работа:
	№
	Название мероприятия
	Организатор мероприятия
	Дата проведения

	1
	Организация обучения по курсу «Монетизация проекта: просто о сложном» 
	НПП РК «Атамекен»


	29 сентября 
2020 года

	2
	Проведение рекрутинговой кампании для получения резидентства в Бизнес – инкубаторе 
	Отдел коммерциализации и сопровождения проектов КРУ им. А.Байтурсынова
	Октябрь 2020 года


	3
	Участие в онлайн-тренинг «Как коммерциализировать свои научные достижения?» 
	АОО «Назарбаев Университет»
	5 октября 
2020 года

	4
	Организация внутривузовского Хакатона «Digital Education» 
	Отдел коммерциализации и сопровождения проектов КРУ им. А.Байтурсынова
	12-13 октября 
2020 года

	5
	Участие в Конкурсе инновационных решений «Цифровое гражданство» 
	Центр анализа и расследования кибератак 

(Проект KidsLaw вышел в финал, прошел bootcamp, где получил дополнительную акселерацию и консультации менторов) 
	12-15 октября 
2020 года

	6
	Участие в вебинарах «Организация системы коммерциализации в вузе» «Организация системы бизнес-инкубирования» 
	АОО «Назарбаев Университет» (В вебинарах участвовали все сотрудники отдела)
	6 ноября 
2020 года

	7
	Проведение инкубационной программы для стартап-проектов Костанайской области 
	Совместно с КФ «Международный технопарк IT-стартапов «Astana Hub»
(Проведены воркшопы, индивидуальные консультации и трешн-встречи для 15 проектов. 
	19 ноября-31 декабря 
2020 года

	8
	Проведение еженедельных онлайн трешн-встреч с резидентами Бизнес-инкубатора 
	Отдел коммерциализации и сопровождения проектов КРУ им. А.Байтурсынова (Детальный разбор и консультативная поддержка каждого проекта)
	Еженедельно

	9
	Участие в конкурсе инновационных проектов среди учащихся высших заведений и колледжей Костанайской области «Болашаққа ұмтылу-2020»
	ЦПИ «Тобол»

(Все призовые места заняли студенты нашего вуза, получив 800000 тг на развитие своей идеи)
	25 ноября 2020 года

	10
	Онлайн брейнсторминг для резидентов Бизнес-инкубатора 
	Отдел коммерциализации и сопровождения проектов КРУ им. А.Байтурсынова 

(Сбор и обработка идей по улучшению качества жизни в период пандемии и самоизоляции)
	14 декабря  
2020 года


Проблемы развития отдела коммерциализации и сопровождения проектов
	№
	Проблемы
	Пути решения

	1
	Недостаточно отлаженная взаимосвязь профессорско-преподавательского состава каждого института с отделом коммерциализации и сопровождения проектов
	Постоянный мониторинг развития стартап-проектов ППС со стороны ОКСП.
Внести в должностные обязанности заместителя директора по КиТ пункт о координации работы преподавателей и студентов по разработке и реализации стартап-проектов
Включение специалистов ОКСП в группу WhatsApp по проектной деятельности.

	2
	Низкий уровень вовлеченности ППС и студентов в предпринимательскую деятельность, отсутствие желания и низкая мотивация в создании стартап-проектов
	Для стимулирования работы ППС внести на рассмотрение итоговой рейтинговой комиссии предложения по увеличению количества баллов за реализованные и коммерциализированные проекты. 
Учитывать проектную деятельность студентов при распределении различных грантов на обучение, а так же при определении скидки на платное обучение. 

	3
	Отсутствие заинтересованности бизнеса в поддержке и внедрении стартап-проектов. 
	Ориентация стартап-проектов на потребности общества и экономики региона.

	4
	Слабая готовность научных разработок и технологий к коммерциализации
	Сотрудничество и участие в различных конкурсах АО «Фонд науки»


Перспективы развития отдела коммерциализации и сопровождения проектов
1. Одним из показателей деятельности университета является наличие инновационных структур. В связи с этим необходимо открыть Бизнес – инкубатор и Коворкинг-центр. Аналогов этому в Костанайской области нет;
2. Реализация инкубационной программы «Smart Time» при поддержке Astana Hub для молодежи Костанайской области;
3. Разработка и реализация проекта «Навигационно-информационная карта придорожного сервиса» при поддержке ГУ «Управление предпринимательства и индустриально-инновационного развития акимата Костанайской области»;
4. Разработка и реализация проектов «Start up way» и «Интернет зависимость» при поддержке ГУ «Управление по вопросам молодежной политики акимата Костанайской области»;

5. Организация и проведение комплекса мероприятий по развитию предпринимательских навыков у обучающихся и ППС, таких как внутривузовский студенческий конкурс «StartUp Bolashak – 2021» и областной конкурс инновационных проектов «Youth and Innovations» среди учащихся школ и колледжей Костанайской области;
6. Оказание методологической и практической поддержки в продвижении инновационных проектов ППС и студентов КРУ им. А.Байтурсынова на различных конкурсах по направлению деятельности как регионального, так и международного уровней;
7. Расширение сотрудничества с различными организациями по направлению развития стартап-движения области, в том числе информационная поддержка, проведение совместных хакатонов, Demo Day, Start up Weekend, обучающих курсов для молодежи, сотрудников «Smart-центра» и т.п.
Руководитель отдела 
коммерциализации и сопровождения проектов                         Соловьева Н.А.
